CAPITULO 19

Excelentes tips

Cosas que la mayoria de las personas pueden
hacer para hacerse ricas rapidamente y
mantenerse ricas para siempre

El proceso de retirarte joven y rico es un proceso mental y emo-
cional, mas que un proceso fisico. Si estas preparado mental y
emocionalmente, lo que tienes que hacer fisicamente es muy
poco. Los siguientes son algunos procesos mentales y emocio-
nales extra que probablemente querras incorporar a tu vida. Si
regularmente llevas a cabo esos sencillos procesos que se su-
gieren y se convierten en parte de tu vida, confio en que retirar-
te joven y rico se convertira en una posibilidad mas real para ti.

¢Por qué necesitas un cheque quincenal?

Cuando estaba en la preparatoria, mi padre rico con frecuen-
cia hacia que me sentara junto a €l cuando llegaban personas
que solicitaban un empleo. Durante una de esas entrevistas,
un hombre pocos afios mayor que él llegd para hacer una so-
licitud para un puesto administrativo en una de las compafiias
de mi padre rico. Ese solicitante tenia alrededor de 45 afos,
estaba bien preparado, tenia un curriculum impresionante, un
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excelente historial de empleo, estaba bien vestido y parecia
seguro y competente. A medida que progresaba la entrevista,
ese caballero continuamente le recordaba a mi padre rico que
habia asistido a una excelente universidad estatal y que habia
recibido su titulo de maestria en administracion de empresas
por parte de una prestigiada universidad de la Costa Este, con
honores.

"Tengo interés en contratarlo”, dijo mi padre rico, después
de entrevistarlo durante aproximadamente una hora. "Pero, ¢por
qué quiere un sueldo tan alto?"

De nuevo, el solicitante hizo referencia a su impresionante
preparacion y a su historial de trabajo, diciendo: "Estoy bien
preparado, tengo la experiencia de trabajo adecuada, lo que me
hace estar altamente calificado para el empleo y me hace mere-
cedor del sueldo™.

"No estoy en desacuerdo", dijo mi padre rico. "Pero déjeme
preguntarle lo siguiente. Si usted esté tan bien preparado Y tie-
ne tanta experiencia, ;por qué necesita un empleo? Si es tan
inteligente, ¢por qué necesita un cheque quincenal?"

Esta pregunta desconcerto al solicitante. Tartamuded un poco
y luego dijo: "Bueno, todo el mundo necesita un empleo. To-
dos necesitamos un cheque quincenal”.

La habitacion se quedd muy silenciosa mientras mi padre rico
dejaba que su respuesta hiciera eco. Era obvio que el solicitante
provenia de una realidad diferente, de un contexto diferente, de
una mentalidad diferente a la de mi padre rico. Se estaba llenan-
do de argumentos Yy estaba comenzando a defender su realidad,
en vez de tratar de entender la realidad de mi padre rico. Miran-
do al solicitante, mi padre rico dijo con tranquilidad: "Yo no. Si
el negocio se desplomara, yo de todas formas nunca necesitaria
un cheque quincenal”. Luego se volvié hacia su hijo y hacia mi

y dijo: "Esos chicos no. Trabajan para mi gratis. Por eso un dia
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van a ser mucho mas ricos que usted, incluso si no asisten a una
escuela tan buena como a la que usted asistié o si no reciben los
honores académicos que usted tiene. No quiero que esos chicos
quieran o necesiten nunca un cheque quincenal”. Con eso, mi
padre rico tomd el curriculum del solicitante, lo colocé encima
de una pila de otros curriculos y dijo: "Lo llamaré si estoy intere-
sado en contratarlo”. La entrevista termind.

Tips sobre cOmo hacerse rico rapidamente

En Padre Rico, Padre Pobre, escribi sobre como mi padre rico
tomd mi trabajo de diez centavos por hora y me ofrecio su rea-
lidad, la realidad de que podia hacerme rico mas rapidamente
si trabajaba gratis. La gente con frecuencia dice: "En realidad
tl no trabajaste gratis” o "mi casa es un activo". Poco saben
que a pesar de haber leido el libro siguen viendo el mundo des-
de su misma realidad, contexto o mentalidad.

Cuando mi padre rico pregunté al solicitante "si usted esta
tan bien preparado y tiene tanta experiencia, ¢por qué necesita
un empleo? Si es tan inteligente, ¢por qué necesita un cheque
quincenal?", le estaba pidiendo que expandiera su realidad. Sin
embargo, en vez de hacer su mejor esfuerzo para expandir su
realidad, el solicitante discuti6 y defendi6 su realidad, su men-
talidad cerrada y, por todo propdsito practico, acab6 con sus
posibilidades de que mi padre rico lo empleara.

Un mundo sin cheques quincenales

Creé el juego CASHFLOW para ensefiarle a la gente como vi-
vir en un mundo sin cheques quincenales. Las personas que
juegan repetidamente, con frecuencia descubren que la posibi-
lidad de un mundo asi es mucho méas emocionante que trabajar
duro toda su vida para obtener un cheque quincenal. Si quieres
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retirarte lo mas joven y rico posible, necesitaras considerar la
existencia de un mundo sin cheques salariales. Si en tu reali-
dad, contexto o mentalidad necesitas un cheque salarial, las
posibilidades de retirarte joven y rico son pocas. Mi padre rico
decia con frecuencia: "Las personas que necesitan un cheque
quincenal son esclavas del dinero. Si quieres quedar en liber-
tad, nunca debes necesitar un salario ni un empleo”. Asi que, si
deseas en serio retirarte joven y rico, ti también necesitaras
cambiar tu realidad a la posibilidad de un mundo sin una paga
ni un empleo fijos. Cuando cito este contexto a la mayoria de
las personas, casi puedes sentir como se eleva su presién arterial,
cémo se endurece su pecho y su estbmago y casi puedes escu-
char cdmo su mente subconsciente se apodera de su pensamiento
consciente. El miedo de no tener una paga segura para cubrir
su supervivencia financiera es un miedo que la mayoria cono-
cemos bien. Si tienes dificultades para verte en un mundo don-
de no se necesita una paga o un empleo seguro, entonces tu
primer paso es comenzar preguntandote: ";Cémo puedo hacer-
me rico sin una paga o un empleo fijos?" En el momento en
gue comienzas a hacerte esa pregunta, abres tu mente y co-
mienzas tu viaje hacia otra realidad.

Cuando mi padre rico le pregunté a la persona que solicita-
ba el empleo: "Si usted esté tan bien preparado y tiene tanta
experiencia, ¢por qué necesita un empleo? Si es tan inteligente,
¢por qué necesita un salario?”, le estaba pidiendo que exten-
diera su realidad y viera otra realidad. En cambio, el solicitante
discuti6 y defendié su realidad, pensando que era la Gnica. He
visto a mi padre rico haciéndole la misma pregunta a otros so-
licitantes. Era su manera de tratar de ayudar al solicitante. Era
su manera de intentar ensefiarle una leccion financiera muy ba-
sica y muy importante, la leccion de que el dinero no te hara
rico... de que un empleo muy bien remunerado por si mismo no
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soluciona las necesidades financieras de una persona. Cuando
mi padre rico le hacia esa pregunta a cualquiera, estaba tratan-
do de hacer que esa persona entendiera que el éxito académico
no necesariamente es igual al éxito financiero. Como decia a
menudo: "Un coeficiente intelectual académico alto no nece-
sariamente significa que tienes un coeficiente intelectual finan-
ciero alto". Durante las entrevistas con la persona que estaba
tan orgullosa de sus logros financieros, en realidad mi padre
rico estaba haciendo su mejor esfuerzo para descubrir si esa
persona estaba interesada en aprender como elevar su coefi-
ciente intelectual financiero. Como dije, he visto a mi padre
rico hacerle esa misma pregunta a otros solicitantes. Quienes
escuchaban su realidad y estudiaban con mi padre rico mien-
tras trabajaban con €l se hicieron muy ricos, se retiraron pronto
y vivieron vidas de libertad financiera... aungue no les pagaron
los salarios altos que querian en un inicio.

El punto es el siguiente: Si quieres retirarte joven y rico, el
coeficiente intelectual financiero es mas importante que el aca-
démico. Los siguientes son realmente tips de como incremen-
tar tu coeficiente intelectual financiero para que puedas empe-
zar a vivir en un mundo sin necesidad de cheques con sueldos.
Entre mas pronto puedas ver un mundo sin cheques con suel-
dos, mejores oportunidades tendras de hacerte rico mas rapido.

Tip excelente #1

Asi que el tip excelente #1 es empezar a verte en un mundo o
realidad donde nunca méas necesitaras un salario ni un empleo.
No significa que no trabajaras nunca mas, simplemente signifi-
ca que dejaras de estar tan necesitado financieramente o inclu-
so desesperado, vendiendo tu preciosa vida por un poco de di-
nero, viviendo con el miedo de perder el cheque quincenal o
incluso ser sustituido.
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Una vez que puedes visualizar un mundo en donde nunca
mas necesites un salario, comenzaras a ver el otro mundo... el
mundo sin empleos ni pagas.

Bill Gates esta mal pagado

Hace unos afios, vi un encabezado que decia: "Bill Gates no es
el hombre mejor pagado del mundo™. El articulo decia que hay
muchos ejecutivos en el mundo de los negocios a quienes se
les paga mucho mas que a Bill Gates y, no obstante, él es el
hombre mas rico del mundo. El articulo afirmaba que, en ese
momento, a Gates sélo se le pagaban alrededor de 500 000 do-
lares al afio, pero que su base de activos era de miles de millo-
nes y estaba creciendo.

Tip excelente #2

Si te deshaces de la idea de que necesitas un salario fijo por
un ingreso ganado, la siguiente pregunta que debes hacerte es
qué tipo de ingreso quieres. Por ejemplo, antes en este libro
afirmé que existen tres tipos basicos de ingreso, los cuales
son:

1 Ganado - dinero a 50 por ciento
2. Portafolio - dinero a 20 por ciento

3. Pasivo - dinero a 0 por ciento

Esas son las tres categorias principales, sin embargo, hay
muchos otros tipos de ingreso. La mayoria de las personas se
pasan la vida estudiando y trabajando duro para obtener un in-
greso ganado, razon por la cual tan pocas personas se retiran
jovenes o ricas. Si deseas en serio retirarte joven, comienza a
estudiar los diferentes tipos de ingreso, que te permiten hacerte
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rico sin trabajar para siempre. Algunos de los demaés tipos de
ingreso son los siguientes:

4. Ingreso residual, que es el ingreso de un negocio, como los
negocios de mercadotecnia en red o los negocios en fran-
quicia que tienes pero que alguien mas dirige.

5. Ingreso de dividendos, que puede ser el que proviene de
acciones.

6. Ingreso de intereses, es el que proviene de ahorros o bonos.

7. Ingreso de regalias, puede ser el que proviene de canciones
o libros que has escrito y de marcas e inventos (sean 0 no
patentables) que has creado.

8. Ingreso de instrumentos financieros, como el que proviene
de escrituras fiduciarias de bienes raices

Asi que el tip excelente es que, una vez que te acostumbres
a la idea de no tener el ingreso de un empleo o de tu mano de
obra, entonces podras comenzar a investigar los distintos tipos
de ingreso que provienen de distintos tipos de activos. Mi pa-
dre rico queria que Mike y yo estudidramos e investigaramos
los diferentes tipos de ingreso y que luego decidiéramos qué
tipo queriamos estudiar con mayor profundidad.

Puedes ir a la biblioteca o preguntarle a tu contador sobre
los diferentes tipos de ingreso que hay... ingreso que se deriva
de otras cosas ademés de tu mano de obra. En el momento en
gue comiences a estudiar y a encontrar los diferentes tipos de
ingreso que te interesan, €stos comienzan a crecer para hacerse
parte de tu nueva realidad que se esta expandiendo.

El punto es no hagas demasiado. Simplemente deja que los
demas tipos de ingreso y activos entren en tu realidad. Entre
mas se establece la idea de los diferentes tipos de ingreso, entre
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mas piensas sobre tal ingreso, sin la presion de tener que hacer
algo, mas se arraiga en tu cerebro la idea y comienza a crecer.
La mayoria de las personas piensan que deben hacer algo de
inmediato, pero ésa no es mi experiencia. Yo simplemente dejé
que la idea de invertir en bienes raices para obtener ingreso
pasivo me rondara en la mente afios antes de comprar mi pri-
mera propiedad. Un dia me desperté y supe que era momento
de comenzar a tomar clases y comenzar a invertir. Relativa-
mente no requirié de ningun esfuerzo... pero sélo después de
que dejé que la idea se volviera parte de mi nueva realidad.
Cuando ves un estado financiero, es comprensible por qué

mi padre pobre insistia en tener un empleo seguro.

Padre Pobre —p |

Gaslo

Padl"e RiCO —’ Activos Pasivos

Como mi padre pobre no tenia activos y siempre decia: "In-
vertir es arriesgado”, naturalmente se aferraba desesperadamente
a su empleo. Después de todo, eso era lo Unico que tenia y el
anico ingreso que conocia era el ingreso ganado.

Mi padre rico hizo que su hijo y yo enfocaramos nuestra
atencion en adquirir activos y en desarrollar nuestro coeficien-
te intelectual financiero por medio del cual ibamos a adquirir
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nuestros activos. Como habiamos adquirido la importancia del
coeficiente intelectual financiero, su hijo y yo trabajamos dili-
gentemente incrementando siempre nuestras habilidades para
adquirir esos activos. Aunque estdbamos nerviosos al inicio,
hoy, adquirir activos es divertido, facil y emocionante. Cuando
digo que es facil hacerse rico rapidamente y mantenerse rico
para siempre, es cierto, si te das el tiempo para permitir que esa
realidad crezca en tu realidad.

Mientras estaba de viaje en Australia, un joven maletero
tomd mis maletas en el aeropuerto y dijo: "Me encantan sus
libros".

Le agradeci por habérmelo dicho y le pregunté qué habia
aprendido.

"Bueno, lo primero que aprendi es que un empleo nunca me
hara rico. Asi que tengo un empleo en las noches e invierto el
dinero de mi segundo empleo en bienes raices".

"Genial", contesté. ";Qué has hecho hasta ahora?"

"He comprado seis propiedades en un afio y medio™.

"Genial", dije. "Estoy orgulloso de ti. ¢(Has ganado algo de
dinero?"

"No, todavia no", dijo el joven apuesto. "Pero he aprendido
algo muy importante”.

".Y qué es?", pregunté.

"Se vuelve mas facil. Una vez que superé mi duda, miedo y
falta de dinero iniciales, encuentro que se vuelve mas facil ser
inversionista. Entre mas tratos veo y entre mas inversiones com-
pro, mas facil se vuelve invertir. Mi coeficiente intelectual finan-
ciero nunca habria aumentado si hubiera dejado que mi duda y
mi miedo me mantuvieran paralizado. En vez de sentir miedo
hoy, me siento emocionado, aunque todavia no he ganado mu-
cho dinero... de hecho pierdo dinero en dos de mis seis inversio-
nes. Como usted dice en sus libros, los errores son experiencias
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de aprendizaje. Son invaluables si aprendes de ellos. Asi que ahora
puedo verme siendo un inversionista de bienes raices de tiempo
completo algin dia no muy lejano. En unos afios, nunca mas
volveré a necesitar un empleo o un cheque quincenal"”.

"¢ Tienes una meta, una fecha especifica en la que habréas sali-
do de la carrera de la rata financieramente libre?", pregunté.

"Definitivamente”, dijo el joven con una sonrisa. "Tengo
otros tres amigos como de la misma edad. Todos lo estamos
haciendo juntos. No desperdiciamos nuestro tiempo como lo
hacen otros chicos de nuestra edad. Estudiamos, asistimos jun-
tos a seminarios y nos ayudamos a invertir entre nosotros. No
planeamos seguir las huellas de nuestros padres. No queremos
cometer los mismos errores que cometieron ellos, trabajando
por 45 afios, temerosos de perder nuestros empleos, esperando
un aumento de sueldo y esperando hasta los 65 afios para reti-
rarnos. Mis padres trabajaron tan duro para ascender por la es-
calera corporativa que no tuvieron tiempo para los nifios ni para
las cosas que realmente amaban. Ahora se estdn preparando
para retirarse, pero estan viejos. Yo no quiero ser como ellos.
No quiero ser viejo cuando deje de trabajar. Los cuatro tene-
mos menos de 24 afios y todos tenemos la meta de ser libres
financieramente para la edad de 30 afios".

"Felicidades", dije y le di un apreton de manos. Mientras
terminaba de procesar mis maletas para el vuelo, le agradeci
por haber leido mi libro y por haberme hecho sentir como un
padre orgulloso.

Mientras yo dejaba el mostrador, el joven sonri6 y gritd: "Lo
mejor es que se esta haciendo mas facil", dijo el joven. "Entre més
me enfoco en construir mis activos, méas facil se esta haciendo".

Le dije adi6s con la mano y me apresuré a tomar mi vuelo.
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Revisa nuestro sitio de Internet en busca de
nuevas ideas

En los proximos afios, los que formamos richdad.com estaremos
agregando cada vez informacién a nuestro sitio de Internet.
Nuestro sitio esta dedicado a ayudar a cualquiera a obtener las
ideas, la educacién y la experiencia necesarias a través de las
cuales poder retirarse joven y rico. Revisa nuestro sitio de Internet
con regularidad y haz que retirarte joven y rico sea tu realidad.

En mi realidad, entre mejor seas en adquirir activos, mas
facil se vuelve hacerse rico mas y mas rapido. Si mantienes tu
humildad, a pesar de ser rico, si eres agradecido con relacion a
tu riqueza en vez de ser arrogante, creo que tienes una mejor
posibilidad de conservar ese dinero para siempre.

Asi que sigue revisando nuestro sitio de Internet para obte-
ner la informacion y las ideas més recientes. En el futuro cerca-
no, tendremos en linea nuestros juegos CASHFLOW 101 y 202
en Internet para que puedas divertirte jugando y aprendiendo
de personas justo como td... personas que quieren retirarse jo-
venes y ricas.


http://richdad.com/�
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Especificamente de Sharon

La mayoria de las veces, entrelazo mis filosofias financieras con las de
Robert cuando escribimos en coautoria los libros de Padre Rico. Yo
permanezco relativamente invisible. Sin embargo, de vez en cuando,
tengo una opinién tan fuerte sobre un tema que decidimos destacarlo
para ti. jEsta es una de esas veces!

jLa mayoria de mis compafieros contadores, especialistas en
planeacion financiera y banqueros simplemente no lo entienden! El
camino hacia la libertad financiera es simplemente:

COMPRAR ACTIVOS

"Compra activos que generen flujo de efectivo AHORA, jno en
algin momento en el futuro!™

Recuerda la forma en que el padre rico define los activos: "Los ac-
tivos te ponen dinero en la bolsa, los pasivos quitan dinero de tu bol-
sa". Es asi de simple. Entre més activos puedas comprar, méas estara
trabajando para ti tu dinero.

Muchos contadores, especialistas en planeacion financiera y ban-
queros estan atorados en calculos de valor neto. Simplemente no en-
tienden el flujo de efectivo. Han sido formados con la idea de que
apartas dinero hasta que lo necesitas en algin momento en el futuro,
ésta es la mentalidad de un ahorrador. Si trabajaran con sus clientes
para generar flujo de efectivo de activos AHORA, sus clientes ten-
drian una situacion financiera mejor, ahora y en el futuro.

El problema es que cuentan tu valor neto, incluyendo tu casa, tu
coche, tus palos de golf y todas las demdas propiedades personales,
como activos. Nosotros a todo eso lo denominamos chucherias. Asi
NO es como un inversionista analiza el valor neto. Revisa tus estados
financieros y quita todos los elementos de tu columna de activos que
no te genere flujo de efectivo actualmente.

Cuando tienes activos que generan suficiente flujo mensual para
cubrir tus gastos mensuales, jeres financieramente libre!

iCOMPRA ACTIVQOS, no pasivos!

Sharon Lechter
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Tip excelente #3

El tip excelente #3 puede sonar extrafio asi que por favor lee con
cuidado. El tip excelente #3 es decir mentiras sobre tu futuro.

El joven maletero podia ver su futuro y estaba emocionado
al respecto. No todo el mundo es capaz de ver un futuro tan
brillante, razén por la cual el tip excelente #3 puede sonar ex-
trafio, aunque es una parte importante en el proceso de retirarte
joven y rico.

Hace unos meses, estaba impartiendo un curso sobre inver-
sion y varios de los participantes no pudieron dejar de decir
c0sas como:

1 No puedo hacer eso.

2. Y0 nunca seré rico.

3. No soy buen inversionista.
4. No soy lo bastante listo.
5. Invertir es arriesgado.

6. Nunca conseguiré el dinero par hacer lo que quiero.

En la clase habia una psicoterapeuta muy importante que
levantd la mano para ayudar. Dijo: "Todo lo que se diga sobre
el futuro es una mentira™.

"¢El futuro es una mentira?", pregunté. ";Por qué lo dice?"

"Primero que nada", dijo. "Quiero dejar en claro que no es-
toy animando a nadie a que mienta con el propdésito de engafar.
¢Esta claro?"

Yo asenti con la cabeza. "Entiendo, pero mi pregunta es ¢por
qué dice usted que el futuro es una mentira?"

"Buena pregunta”, dijo. "Me alegra saber que usted mantie-
ne una mente abierta. A lo que me refiero con que el futuro es
una mentira es a que cualquier cosa que se diga sobre el futuro
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no es un hecho, asi que todo lo que se diga sobre el futuro
técnicamente es una mentira".

"¢:Y eso de qué manera resulta util para estos participantes
gue no parecen poder sacudirse algunas de sus percepciones
negativas sobre si mismos o sobre sus pasivos?"

"Cuando la persona que dijo: "Yo nunca seré rico' estaba ha-
ciendo una afirmacion sobre algo que supuestamente era verdad
en el futuro... en este caso la idea de que él nunca sera rico", dijo
la terapeuta. "Bueno, esa afirmacidn técnicamente es una menti-
ra. No estoy diciendo que ese individuo sea un mentiroso, sélo
estoy diciendo que la afirmacion es una mentira, puesto que el
futuro todavia no ha sucedido™.

"Entonces, ¢qué significa?", pregunté.

"Significa exactamente lo que usted ha estado tratando de
que se dé cuenta la clase. Necesitan entender que lo que dicen
y lo que piensan tiene el poder de hacerse real y hacerse su
realidad. Asi que muchas personas dicen mentiras sobre su fu-
turo y esas mentiras se convierten en su futuro."

"Quiere usted decir que cuando alguien dice "Yo nunca seré
rico', esta diciendo una mentira porque esta haciendo referen-
cia a un evento proyectado en algiin momento en el futuro. ¢Es
eso lo que quiere decir?"

"Exactamente”, dijo la terapeuta. "Y el problema es que una
mentira se convierte en verdad".

"¢Asi que, cuando alguien dice 'Invertir es arriesgado’, en
alguna forma esté diciendo una mentira si est4 hablando sobre
el futuro?"

"Si... y entonces una mentira se convierte en verdad, si no
cambia la mentira. Siempre recuerde que cualquier cosa en
referencia con el futuro técnicamente es una mentira simple-
mente porque nada en el futuro es todavia un hecho o una
verdad".
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"Entonces, ¢de qué manera esta informacion es util?", volvi
a preguntar.

"Bueno, como terapeuta, he descubierto que las personas
menos exitosas, mas infelices y menos satisfechas dicen las
mentiras mas horribles sobre si mismas. Dicen lo que usted ha
estado tratando de impedir que diga la gente. Dicen: "Yo nunca
seré rico', 'yo nunca haré eso', 'eso nunca funcionara'. Todas
son mentiras... pero son mentiras que tienen el poder de con-
vertirse en verdades".

"Y si no dicen esas mentiras, pasan tiempo con otras perso-
nas que les diran esas mismas mentiras", agregue.

"Es verdad", dijo la terapeuta. "Dios los hace y ellos vaya
gue se juntan™.

"Y también pasa con los mentirosos”, dije.

La terapeuta rié entre dientes y asintid para mostrar que es-
taba de acuerdo.

"De modo que le pregunto una vez mas, ¢de qué manera es
atil esta informacién iluminada?"”, pregunté.

"Bueno, como todo lo que se diga sobre el futuro técnica-
mente es una mentira, ¢por qué no decir mentiras sobre el tipo
de futuro que quieres en vez de sobre el tipo de futuro que no
quieres?", contestd la terapeuta.

En silencio, pensé en lo que ella habia dicho, al igual que el
resto de la clase. Finalmente dije: "¢Mentir sobre el futuro a
proposito?"

"Claro, todos lo hacemos, algunos lo hacemos de manera
inconsciente o automatica. Déjeme preguntarle algo: ;Con re-
lacién al dinero, su padre rico hablaba del futuro de manera
positiva?"

"Si", dije.

";Y gran parte de lo que él decia se volvié verdad?",
pregunto.
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De nuevo dije: "Si".

"Y con relacion al dinero y al futuro, ¢su padre rico hablaba
de manera negativa?"

"Si", dije.

"¢.Y lo que decia se volvi6 verdad?"

Asenti con la cabeza.

"Entonces las dos mentiras se volvieron verdad”, dijo la
terapeuta.

Yo solo asenti, dandome cuenta de que los dos hombres
estaban mintiendo sobre su futuro y no obstante sus mentiras
se volvieron verdad. ";Entonces usted esta diciendo que yo de-
beria mentir sobre el futuro que quiero en lugar de sobre el
futuro que no quiero?"

"Si", dijo ella. "Eso es exactamente lo que estoy diciendo.
De hecho, le apuesto que ya lo hace. Le apuesto que cuando
estaba deprimido seguia diciéndoles a su esposa y a sus amigos
cercanos lo bueno que iba a ser el futuro y la enorme cantidad
de dinero que iba a hacer. Seguia diciéndolo aunque no tenia
un centavo a su nombre".

Riendo entre dientes dije: "Si, lo hacia. Pero sélo le contaba
mis mentiras a amigos que me querian y me apoyaban. Nunca
le conté mis mentiras positivas sobre mi futuro a personas que
las echaran por tierra".

"Muy sabio de su parte", dijo la terapeuta. "¢,Y qué menti-
ras le decia a su esposa durante sus momentos financieros
mas oscuros?"

"¢/Quiere que se las diga a la clase?", pregunté, avergonzan-
dome un poco.

"Si. Digale a la clase lo que usted decia realmente en los
peores momentos".

Pensé durante un tiempo y recordé un momento en que Kim
y Yo estabamos en nuestro punto financiero mas bajo. Lenta-
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mente dije a la clase: "Me recuerdo abrazando fuerte a Kim y
diciéndole: 'Algun dia todo esto habra quedado atrds. Algun
dia seremos mas ricos de lo que jamas hayamos imaginado.
Hoy nuestro problema es no tener suficiente dinero, pero, al-
gun dia no muy lejano, nuestro problema sera tener demasiado
dinero."

"¢ Y eso se ha vuelto verdad?", pregunté la terapeuta.

"Si, asi es", contesté. "Mas de lo que pudimos haber sofia-
do. Me da un poco de verglienza decir que hoy tenemos un
gran problema de demasiado dinero. Me doy cuenta del medio
tan pobre del que provengo porque hoy Kim y yo tenemos difi-
cultades para pensar en cosas que podemos comprar. Gran par-
te de nuestro dinero va a obras de caridad, pero sigue quedando
bastante y necesitamos expandir nuestra realidad sobre lo que
compramos puesto que podemos pagar casi cualquier cosa en
la que podemos pensar. Tratar de encontrar cosas que comprar
que estén mas alla de lo que podemos pagar es un proceso muy
interesante™.

"'¢Por qué cree que sus mentiras se hicieron verdad?", contesto.

El veinte por ciento de las personas son
mentirosas de hueso colorado

"Porque mis dos padres insistian en que nunca hiciera una pro-
mesa que no pudiera cumplir. Y si no podia cumplir la prome-
sa, yo debia ser el primero en informar a la persona con quien
rompiera la promesa que el acuerdo no podia ser mantenido.
Mis dos padres remarcaban que nuestro valor esta en nuestra
palabra y los dos eran fieles a su palabra”.

"Muy bien", dijo la terapeuta. "Veras, cerca de 80 por ciento
de las personas basicamente son honestas. Cerca de veinte por
ciento son mentirosas de hueso colorado y no importa lo que
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hagan, tienen que mentir. Asi que aunque mienten positivamente
sobre su futuro financiero, de cualquier forma se convierte en
una mentira negativa, puesto que los mentirosos de hueso colo-
rado no tienen integridad en el alma. Pero he descubierto que la
mayoria de las personas son honestas, asi que aun cuando mien-
ten, sus mentiras se vuelven verdad".

La terapeuta hizo una pausa por un momento y luego dijo:
"Ya fue suficiente de hablar sobre mentiras. Empecemos a apren-
der cdmo mentir positivamente sobre nuestro futuro. Y recuer-
den, el propoésito de este ejercicio no es engafiar sino ayudar a
que cada uno de nosotros pase a una realidad nueva y mejor
sobre si mismo".

Acepté vy la terapeuta hizo que los alumnos se pusieran en
parejas. "Ahora" dijo. "Quiero que le digan a su compariero la
mejor y mayor mentira de lo ricos que quieren ser en el futuro.
Cuéntenles sobre los millones de délares que reciben al mes de
sus inversiones de bienes raices, sobre la ganancia que reciben
de su compafiia de petréleo y sobre lo grande que es la mansion
en donde viven".

Algunas personas tenian dificultades para decir mentiras
exageradas sobre su éxito financiero futuro. Otras estaban bas-
tante experimentadas en el proceso. No obstante, en cuestion
de minutos, la energia de la habitacion estaba al ciento por ciento
y el ruido era ensordecedor. Hubo estallidos de risa histérica
cuando la gente decia mentiras gigantescas y exageradas sobre
su futuro. A la mayoria de las personas realmente les encanto
que se les diera permiso para contar historias exageradas sobre
su éxito financiero futuro. Muchas reportaron que su vida y su
futuro habia cambiado en ese momento.

Asi que el tip #3 es que cada vez que te sientas deprimido y
que estés contando mentiras negativas sobre ti y sobre tu futuro
financiero, encuentra a un amigo de confianza y preglntale si
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le puedes decir una enorme mentira sobre el inmenso éxito fi-
nanciero que tendras en el futuro. Pienso que te parecera una
excelente terapia y, quién sabe, tal vez la mentira sobre tu futu-
ro financiero se vuelva verdad algun dia.

Si tienes el valor suficiente, no esperes hasta que te sientas
deprimido para comenzar a mentir de manera positiva. Lo an-
tes posible, encuentra a un amigo o ser querido de confianza y
pidele permiso para que te deje contarle enormes mentiras so-
bre lo fantastico que serd algun dia tu futuro financiero. Como
dije, puede ser muy divertido y la mentira que dices o puede
volverse verdad el dia de mafiana.

El rey del jonron

El punto es que tu futuro todavia esta por hacerse. Bien puedes
conformarlo hoy y conformarlo de la manera en que quieres
que sea, en vez de pensar en lo que temes que no sea. Cuando
piensan en cambiar su futuro, demasiadas personas se van al
escenario del peor caso posible, en vez de al escenario del
mejor caso posible. Peor o mejor, de cualquier forma el esce-
nario futuro es una mentira, por lo menos segun con la terapeu-
ta. El gran Babe Ruth tenia el habito de tomar su bat y dirigirlo
hacia la valla de jonron. Era su manera de decir "voy por la
pared”. Lo hacia continuamente aunque le hacian més strickes
que a la mayoria de las personas. Aunque era a quien mas
strickes le hacian, nunca dejé de sefialar su bat a la lejana pared
y hoy en dia se le conoce como el rey del jonrén, no como el
rey de los strickes.

El coco

Cuando éramos nifios, muchos nos imaginabamos que el coco se
escondia debajo de nuestra cama o en nuestro closet. Algunos per-
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maneciamos despiertos temblando y preocupandonos por ese per-
sonaje que existia solo en nuestra mente, bien entrada la noche,
cuando todas las luces estaban apagadas. Después de que creci-
mos, muchos reemplazamos al coco con el cobrador de cuentas o
con algun horrible desastre financiero que todavia no ha sucedido.
Sin importar si es el coco o el cobrador de cuentas, los resultados
son los mismos... permanecemos despiertos por la noche preocu-
pandonos por cosas de las que realmente no deberiamos de pre-
ocuparnos. También deprimimos nuestro futuro diciéendonos men-
tiras a nosotros mismos sobre alguna calamidad o desastre finan-
cieros que no ha ocurrido y puede ser que no ocurra nunca.

Asi que en vez de despertar por la mafiana y actuar como
Babe Ruth sefialando nuestro bat de jonron hacia la valla, nos
dirigimos a tumbos hacia un trabajo, vendiendo nuestra preciada
vida por un poco de dinero, viviendo con una falsa sensacion de
seguridad financiera proveniente de un coco imaginario que dice:
":Qué tal si pasa esto?", "¢ Qué tal si pasa aquello?", "';Qué pasa
si...?" La persona puede ser mayor, pero el coco sigue existiendo
y continla despojando a las personas de maravillosas
posibilidades de vida. Por eso este proceso de mentir sobre el
futuro puede se un proceso valioso para las personas honestas
que quieren avanzar con valentia, sefialando su bat de béisbol a
la valla lejana, muy lejana.

Mi padre rico decia: "Todos tenemos buena suerte y mala
suerte. Las personas gque no tienen éxito viven su vida sin hacer
nada, evitando la mala suerte y también la buena suerte. Es
dificil tener cualquier tipo de suerte si estas sin hacer nada,
paralizado por el miedo. Una persona exitosa es alguien que
pone manos a la obra y toma lo bueno con lo malo, sabiendo
gue puede convertir la mala suerte en buena suerte”.

Un dia un reportero me preguntd como superé mi miedo al
fracaso y cuéales eran algunos tips sobre el secreto de mi éxito.
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Pensé por un momento y dije: "Mi padre rico me ensefid a con-
vertir la mala suerte en buena suerte”. Asi que en cuanto a la
buena suerte, comienza con pasos de bebé y ve tras la vida que
suefias en vez de vivir temiendo alguna pesadilla imaginaria.
No dejes que el coco te robe tus suefios. Sé como Babe Ruth...
di grandes mentiras sobre tu futuro y batea con valentia hacia
la valla.

Una nota importante: Por favor recuerda que este tip no es
una licencia para mentir con el intento de engariar o encubrir
la verdad. Yo nunca aprobaria una practica asi. La recomenda-
cién anterior es s6lo para personas honestas, no para mentiro-
sos habituales. Si td eres un mentiroso habitual, por favor bus-
ca ayuda profesional y comienza a decir la verdad en lugar de
mentir.

12 Tips mas para ti

Resumen de tips anteriores de este libro con la inclusion de
algunos tips adicionales

En la introduccién, prometi que proporcionaria una lista de cosas
que cualquiera puede hacer para mejorar su posibilidad de reti-
rarse joven y rico. La mayoria ya se han discutido, pero una
lista de revision simple y condensada puede resultar Gtil.

Se trata de cosas que yo hago con regularidad. Son cosas
que me han ayudado en gran medida para retirarme joven y
rico. Confio en que también te pueden resultar Utiles a ti. Siem-
pre recuerda que el proceso de retirarte joven y rico es princi-
palmente un proceso mental y emocional... mas que un proceso
fisico. Una vez que empieces el viaje en tu mente y en tu cora-
zbn, el resto de ti pronto seguira.
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1. Decide. Todos los dias, me levanto y elijo quien y qué

quiero ser. Me pregunto: "¢Quiero vivir hoy como una
persona con un contexto pobre, un contexto de clase media o
un contexto rico?"

Recuerda que una persona con un contexto pobre dird
algo como: "Yo nunca seré rico™. Una persona con un con-
texto de clase media puede decir: "Tener un trabajo seguro
es algo importante™. Una persona con un contexto rico pue-
de decir: "Necesito incrementar mi coeficiente intelectual
financiero para poder trabajar menos y ganar mas dinero".

. Encuentra un amigo o ser querido que quiera hacer el viaje

contigo. Sé que yo no lo habria hecho sin mi esposa, Kim, y
mis amigos como Larry Clark. Asegurate de tener amigos
que exijan mas de ti en vez de decirte por qué no puedes
hacer lo que quieres hacer.

Elegir los amigos o compafieros de vida adecuados es
muy importante para lograr una vida exitosa. Si tienes ami-
gos o familiares que no estan comprometidos con mejorar
su coeficiente intelectual financiero, la vida puede ser una
larga lucha financiera, sin importar cudnto dinero ganes.

. Busca consejo competente y comienza a construir tu propio

equipo de asesores legales y financieros. Siempre recuerda
lo que decia mi padre rico: "Tu consejo mas costoso es el
consejo gratuito que recibes de amigos y familiares que lu
chan financieramente”. Mi padre rico mas adelante expan
di6 su afirmacidon para incluir a asesores financieros que no
ponian en practica sus palabras o que no compraban los pro
ductos de inversion que te vendian. De nuevo, elegir a las
personas adecuadas es una habilidad muy importante. Las
personas pueden ser activos o bien pasivos.
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Un dia, mi padre rico me dijo: "Si tu auto esta descompues-
to lo llevas con un mecénico capacitado para que lo arregle. En
el momento en que recoges el auto, sabes si el mecénico fue
bueno o no. El problema con esos supuestos asesores financie-
ros profesionales es que hasta afios después sabras si te dieron
un buen o un mal consejo. ¢Qué pasa si empiezas a tomar los
consejos de un asesor financiero a los 25 afios y a los 65 descu-
bres que te estaba dando un mal consejo. No le puedes devol-
ver tu vida financiera arruinada al asesor financiero como pue-
des devolverle tu coche descompuesto al mecénico. Yo confio
mas en los mecanicos automotrices y en los vendedores de co-
ches usados que en la mayoria de los asesores financieros sim-
plemente porque puedo ver mas rapido los resultados de su
trabajo. La razon por la que la mayoria de las personas termi-
nan en la clase pobre o en la clase media es porque pasan mas
tiempo seleccionando un coche usado del que pasan buscando
un buen consejo financiero™.

El punto es que debes ser muy cuidadoso sobre el conse-
jo que colocas en tu mente. Témate tu tiempo para encontrar
buenos asesores financieros. Estan alla afuera y los honora-
rios que les pagues pueden ser la mejor inversion que hagas.

. Fija una fecha para retirarte. Siéntate con tus seres queri-

dos, tus asesores, y fija una fecha para retirarte pronto. Esto
es como Babe Ruth sefialando hacia la lejana pared. Si real-
mente llevas a cabo este proceso y discutes una fecha real
con esas personas, tu contexto presente comenzara a discu-
tir con tu contexto futuro. Es un proceso excelente y diverti-
do por el cual pasar. Definitivamente escucharas muchas
realidades diferentes y contextos diferentes.

Ten reuniones trimestrales con este grupo y sigue discu-
tiendo tu focha de retiro temprano.

463



ROBERT T. KIYOSAKI

5. Escribe un plan en papel una vez que hayas fijado la fecha
de tu retiro temprano. Pon ese plan en tu refrigerador para
que puedas verlo todos los dias. Actualiza el plan a medida
que progreses y aprendas cada vez mas.

Cuando Kim, Larry y yo pasamos esa semana en la mon-
tafia Whistler, congelados en la nieve, el plan que creamos
cambio la direccion de nuestra vida. Ese es el poder de un
plan. El punto es que s6lo porgue eres pobre hoy no signifi-
ca que tengas que ser pobre mafiana. Hacerte rico y seguirlo
siendo requiere de un plan y de la determinacion para se-
guirlo, un dia a la vez. Kimy yo seguimos nuestro plan un
dia a la vez durante casi diez afios. Como dije, hoy nuestro
problema es que tenemos demasiado dinero y luchamos para
encontrar formas de gastarlo sabiamente. Puede ser una lu-
cha, pero es el tipo de lucha que me gusta y que quiero que
th también tengas.

. Planea tu fiesta de retiro prematuro. Sé excesivo y espléndi-
do. Una vez que puedas retirarte pronto, tu dinero ya no sera
un problema. Aunque no logres tu meta, te divertirds mucho
pasando por el proceso. Y quién sabe, quiza tengas que dar
esa fiesta de retiro prematuro de manera prematura.

7. Analiza un trato diario. Recuerda que no te cuesta nada ir
de compras. El punto es hacer algo todos los dias para mejo-
rar tu inteligencia financiera por lo menos durante diez mi-
nutos al dia. Puede ser algo simple como leer un articulo de
la seccion de dinero o negocios de tu periodico... aungue no
estés interesado en €l. Comenzara a mejorar tu vocabulario.
Escucha discos compactos o cintas de informacion finan-
ciera o de negocios mientras manejas o haces ejercicio en el
gimnasio. Asiste a un seminario financiero por lo menos una
vez al afio. Si no quieres pagar por un seminario, simplc-
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mente ve la seccion financiera de tu periddico local y en-
contrards muchos seminarios de inversion gratuitos. Aun-
gue no aprendas nada, es probable que conozcas a otras per-
sonas justo como tu.

. Recuerda que todos los mercados siguen tres tendencias prin-

cipales. Son a la alza, a la baja o laterales. Algunos merca-
dos suben, bajan y se mueven lateralmente con los afios y en
ocasiones los mercados pueden tender a subir, bajar y mo-
verse lateralmente en menos de un minuto. Por eso cuando
alguien te aconseja "invierte a largo plazo", preguntale a
qué se refiere. Pidele una explicacion méas detallada. La
mayoria de los asesores financieros simplemente repiten lo
que les ha ensefiado su gerente de ventas de modo que pue-
den tener dificultades para explicar lo que dicen.

Si quieres hacerte rico rapidamente, una de las mejores
formas de hacerlo es en el punto en el que cambia una tenden-
cia. Hay mucha verdad en el viejo dicho que dice: "Estar en el
lugar correcto en el momento correcto”. Si ves tratos diaria-
mente, sentirds mejor los cambios y mejoraras tus posibilida-
des de estar en el lugar adecuado en el momento adecuado.
Por ejemplo, si hubieras entrado a la bolsa en 1991 y hubieras
invertido mucho dinero en acciones de tecnologia, hoy serias
rico. Pero cuando la tendencia bajé, en marzo de 2000, de no
cambiar tu estrategia habrias perdido todo lo que habias ga-
nado. Si hubieras cambiado la estrategia en marzo de 2000,
habrias hecho dinero méas rapido en el camino hacia abajo...
s6lo incrementando tu riqueza en vez de perderla. Por eso, si
quieres hacerte rico rapidamente y seguir siendo rico para siem-
pre, debes estar consciente de las tendencias y tener tres estra-
tegias diferentes para las tres tendencias diferentes. He cono-
cido a muchas personas que hicieron dinero en una tendencia
v quedaron en bancarrota cuando ésta cambio.

e
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Compra alto, vende bajo

El nimero de junio de 2001 de la revista Forbes contenia un
articulo interesante. El encabezado decia:

Compra alto, vende bajo. Lo que siempre supiste: los analistas
son excelentes asesores si haces lo contrario.

Cito el articulo:

Nuevas investigaciones realizadas por cuatro profesores de
California muestran que no solo habrias perdido dinero com-
prando acciones que los analistas apoyaron el afio pasado, sino
que habrias ganado dinero comprando las que recomendaron
vender. Y no s6lo ganancias pequefias. Habrias ganado 38 por
ciento por tu dinero, mejor del desempefio que S&P 500 ha
tenido desde 1958.

En otro articulo, titulado ";Wall Street toma en serio la re-
forma?", en la edicién del 16 de julio de 2001 de la revista
Fortune, el escritor Shawn Tully parece estar de acuerdo. Ese
articulo dice: "En una himeda mafiana de junio, Richard Baker,
representante del Congreso y rustico republicano de Louisiana,
abrié una dramatica audiencia del Congreso insistiendo en un
tema que conmociona a todos, desde cantineros hasta mamas
de nifios que juegan soccer, llamado 'Cémo Wall Street se frie-
ga al tipo pequefio’. En una lenta enunciacion melosa, Baker
dio voz a su rabia por la forma en que los nuevos aristdcratas
de Wall Street, los analistas de seguridades, trasquilan a los
pequefios accionistas”.

En mi opinidn, la mayoria de los analistas y asesores finan-
cieros no son inversionistas profesionales. No saben lo que debe
saber un inversionista profesional. Asi que la mayoria de los
consejos sobre inversion son buenos consejos para el inversio-
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nista promedio, pero ese mismo consejo es un mal consejo para
el inversionista profesional... en especial si quieres hacerte rico
rapidamente y seguir siendo rico para siempre.

Un inversionista profesional sabe que la tendencia es tu
amiga. Un inversionista profesional es alguien que sabe que
nadie es lo bastante fuerte como para ir en contra de la tenden-
cia. Como nifios que surfeaban, siempre tuvimos un enorme
respeto por los cambios de las tendencias o el estado del océa-
no. El turista, quien llegaba sabiendo sélo lo que era nadar en
un lago o alberca, era el que se metia en problemas en el océa-
no, algunos incluso se ahogaban. Debes respetar las tendencias
de la misma forma en que un surfista respeta el poder del océa-
no. Si quieres mantenerte actualizado en cuanto a las tenden-
cias y cambios, definitivamente querrés tomar el tip #9.

9. Visita nuestro sito de Internet con regularidad. Es nuestro
compromiso mantenerlo fresco e interesante. Piensa en nues-
tro sitio de Internet como el lugar para personas que van a
retirarse jovenes y ricas.

En el futuro cercano, tendremos en linea nuestros juegos
CASHFLOW para que puedas divertirte, aprender rapida-
mente y conocer personas que piensan justo como td. En el
futuro cercano, jugaras nuestros juegos y aprenderas como
manejar una tendencia a la alta, una tendencia a la baja y
una tendencia que se mueve lateralmente y aprenderas como
hacer dinero en cualquier direccion.

Cuando alguien te dice "invierte a largo plazo™ pregUntale
qué quiere decir con largo plazo. Largo plazo significa
una cosa para el inversionista promedio y otra para el inver-
sionista profesional. Si quieres hacerte rico rapidamente y
seguir siendo rico para siempre, no puedes ser un inversio-
nista promedio a largo plazo. Debes ser un inversionista pro-
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fesional que esté mucho mejor preparado que el inversio-
nista promedio. Por eso recomiendo que revises nuestro sitio
de Internet, richdad.com, con regularidad. Nuestro trabajo
consiste en mantenerte actualizado con la educacion finan-
ciera mas divertida y fructifera del mundo.

Si no planeas seguir las huellas de tus padres y trabajar
duro toda tu vida, entonces empieza revisando regularmente
el sitio richdad.com. Uno de los problemas de seguir el con-
sejo de tus padres con relacion al dinero es que la tecnologia
y el coeficiente intelectual financiero estan cambiando méas
rapido de lo que muchas personas pueden cambiar. Hoy, es
posible hacerse rico rapidamente y seguir siendo rico para
siempre si te mantienes al corriente de los cambios en la
tecnologia y la inteligencia financiera. Por ejemplo, en el
mundo de las opciones, hay nuevas opciones que surgen
hoy que se llaman "opciones knockout™. Son mucho mas
rapidas que las opciones comunes de compra y venta de
acciones que estan empleando hoy la mayoria de los nego-
ciantes. La razon por la que la mayoria de las personas no
saben sobre las "opciones knockout" es porque fueron in-
ventadas por negociantes de intercambio extranjero 0 mo-
neda extranjera. En unos cuantos afios, esas nuevas "op-
ciones exoticas”, como se les denomina, comenzaran a fil-
trarse a la bolsa. Sin entrar en muchos detalles, dicho sim-
plemente, una opcién knockout significa que puedes hacer
mas dinero, mas rapido y mas seguro que con las opciones
comunes. Solo recuerda lo siguiente: a medida que hace-
mos avances en la tecnologia, también los seres humanos
hacemos avances en inteligencia financiera. Eso significa
que se vuelve cada vez mas facil hacerse rico mas rapido y
con mas seguridad. ¢La trampa? Necesitas mantenerte al
ritmo y mantenerte aprendiendo y conseguir buenos ase-
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sores. Por eso querras mantenerte actualizado, revisando
nuestro sitio de Internet con regularidad.

Los perros viejos aprenden nuevos trucos

Como habras adivinado, me encanta la revista Forbes. En el
namero correspondiente a mayo de 2001 de su revista Forbes
Global, su revista para personas de negocios e inversionistas
internacionales, aparecio un articulo interesante sobre Sir John
Templeton, quien es conocido como un inversionista de valor
que invierte en acciones subvaluadas globalmente y las obser-
va crecer. El articulo de Forbes, titulado "Perro viejo, trucos
nuevos"”, describe cdmo incluso Templeton, un inversionista
alcista y fundamental, puede aprender a ser un negociante téc-
nico, invirtiendo en un mercado bajista. El articulo habla sobre
cémo en el afio 2000, en vez de invertir a largo plazo, lo que
solia aconsejar, por primera vez se fue al corto. Era una nueva
forma de invertir para él. En un afio gané mas de 86 millones
de dolares aprendiendo una nueva forma de invertir. Como de-
cia mi padre rico: "El dinero es s6lo una idea". En este momen-
to y en esta época, se puede seguir teniendo nuevas ideas. Si Sir
John Templeton puede cambiar su contexto a los 88 afios, tu
también puedes.

Mientras el inversionista promedio estaba escuchando a sus
asesores financieros que le aconsejaban invertir a largo plazo,
los inversionistas reales estaban cambiando de estrategia y se
estaban yendo al corto. Millones de inversionistas que invirtie-
ron a largo plazo escuchando esos consejos al final perdieron
mil millones de délares. ¢Esto puede pasar otra vez? Es bastan-
te seguro. Por eso si quieres hacerte rico rapidamente y seguir
siendo rico para siempre, necesitas tener cuidado sobre quién
te esta dando consejos financieros.
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10. Siempre recuerda que las palabras son gratis. Si quieres

hacerte rico rapidamente, necesitas un vocabulario rico.
Siempre recuerda que hay tres clases basicas de activos. Son
los negocios, los activos en documentos y los bienes raices.
Cada uno de esos activos emplea palabras diferentes. Cada
uno es como un pais extranjero con una lengua extranjera.
Una vez que aprendas las palabras, serds méas capaz de co-
municarte contigo y con los demas en esa clase de activos.

Las palabras son las herramientas mas poderosos que te-
nemos como seres humanos. Asi que elige tus palabras cui-
dadosamente. Siempre recuerda que hay dos tipos basicos
de palabras:

1 Un tipo son las palabras de contenido. Por ejemplo, la
taza interna de ganancia es un grupo de palabras impor-
tante en especial para los inversionistas en bienes raices
gue usan mucho apalancamiento con el cual invertir. Las
tazas internas de ganancia son palabras de contenido.

2. El segundo tipo de palabras son las palabras de contexto.
Por ejemplo, cuando alguien dice: "Nunca entenderé las
tazas internas de ganancia", esa persona esta describien-
do su contexto mental sobre las palabras de contenido, en
este caso las tazas internas de ganancia.

Debes estar consciente de mejorar tu vocabulario de con-
tenido y observar tu vocabulario de contexto constantemen-
te... porque las palabras son las herramientas que dan poder
a uno de tus activos méas poderosos... tu cerebro. Por eso
sugeri que te prohibieras decir "no puedo pagarlo” o "no
puedo hacerlo” o "yo nunca podria aprender eso". En cam-
bio, preglntate a ti mismo ";Cémo puedo pagarlo?" o
"¢ Como puedo hacerlo?" o ¢ Cémo puedo aprenderlo?"
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Recuerda que una gran diferencia entre una persona rica
y una persona pobre es simplemente la cualidad de sus pala-
bras. Tu coeficiente intelectual financiero comienza con tu
vocabulario financiero. Asi que cuida tus palabras porque
éstas se hacen carne y se convierten en tu futuro. Si quieres
hacerte rico rapidamente y seguir siendo rico para siempre
de modo que te puedas retirar joven y rico, tus palabras tie-
nen la clave... y las palabras son gratis.

11. Habla de dinero. Hace poco, cuando estuve en China y en

Japon, muchas personas se me acercaron y dijeron: "En la
cultura oriental, no es educado hablar de dinero... asi que
nunca lo hacemos”. Cuando estoy en Estados Unidos o en
Australia o en Europa, escucho a muchas personas que di-
cen lo mismo. Dicen: "En nuestra familia no discutiamos
sobre dinero".

Asi que el tip excelente es que hables de dinero. Si tus
amigos no quieren hacerlo, es probable que quieras buscarte
un nuevo grupo de amigos. En el mio, hablamos de dinero,
negocios, inversiones, éxitos y problemas. La mayoria de
mis amigos también son muy ricos y no tienen el contexto
de que hablar de dinero es malo y sucio. Mi esposa, Kim, y
yo hablamos de dinero constantemente. Para nosotros, ha-
cer dinero, volvernos ricos y tener un estilo de vida abun-
dante es divertido... y disfrutamos del juego del dinero de
modo que hablamos de dinero. Disfrutamos del juego del
dinero asi como muchas personas disfrutan de otros depor-
tes. Como tenemos en comun al dinero como un juego, nues-
tro matrimonio es mas cercano, educativo, emocionante y
divertido. El dinero es un tema que todas las personas de
todo el mundo tienen en comun... asi que, ¢por qué no ha-
Mar de él?
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12. Haz un millon de délares empezando sin nada. Una de las
razones por las que no necesito un trabajo ni un salario es
porgue mi padre rico me formd para hacer dinero de la nada.

Una de las cosas mas tristes que veo hoy en dia es a personas
que no saben como hacer dinero de la nada. El otro dia, una
joven solicitd un empleo en una de mis compafiias. Venia de
una enorme corporacién multinacional donde habia sido
vicepresidenta ejecutiva de mercadotecnia. Habia salido de la
empresa en un recorte de personal y queria probar como
vicepresidenta de mercadotecnia en mi pequefia compafiia em-
presarial. Asi que, como una prueba, le pedi que preparara un
presupuesto de medios para esta compafiia. Tres dias después,
regreso con un presupuesto de 1.6 millones de ddlares al afio.

""1.6 millones de ddlares", dije atonito. "Es mucho dinero."

"Estoy consciente de ello”, dijo en el mayor tono corporati-
vo. "Pero si quieres lograr el resultado que deseas, eso es lo
que costara".

"Estoy dispuesto a pagarlo”, contesté. "Pero antes de acep-
tar este presupuesto, dime como podriamos lograr el mismo
resultado por 160,000 ddlares o incluso sin nada".

"Oh, usted no puede hacer eso”, dijo en su presuntuoso tono
corporativo. "Debe gastar dinero para hacer dinero".

Sobra decir que no obtuvo el empleo. Obviamente prove-
nimos de una realidad o contexto diferente. Como empresario,
he construido compafiias que no gastan absolutamente nada
en publicidad formal. Nosotros si gastamos en relaciones
publicas, pero no gastamos en lo que se conoce como
publicidad formal. Cuando ves el éxito de richdad.com, estas
viendo un éxito mundial, cientos de millones de ddlares en
ventas y ni un centavo gastado en publicidad formal... y tal
vez algun dia la forma en que lo hicimos sea el tema de otro
libro. Pero ese éxito se debe a que mi padre rico nos ensefid a
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su hijo y a mi cdmo hacer millones a partir de nada o de prac-
ticamente nada.

El punto es que me entristece ver a ejecutivos maduros, muy
bien pagados de corporaciones importantes que saben como
gastar mucho dinero, pero que realmente no saben como hacer
mucho dinero por su cuenta. Asisto a reuniones de mesas di-
rectivas de unas cuantas compafiias publicas y observo cémo
esos ejecutivos hacen mil cosas con el dinero de los inver-
sionistas, como hicieron las empresas punto com a finales de
los noventa, pero no son capaces de dar una ganancia.

Mi padre rico con frecuencia decia: "Hay grandes diferen-
cias entre los empresarios y los burécratas. La mayoria de las
personas son burdcratas porgue nuestras escuelas ensefian a la
gente a convertirse en burdcratas. Un empresario debe saber
como ser las dos cosas. Muchos burdcratas suefian con conver-
tirse en empresarios, pero muchos nunca lo conseguiran”. Mi
padre rico decia: "Un burdcrata s6lo sabe como hacer dinero si
se lo dan. Un empresario puede hacer dinero de la nada".

Hace unos meses, estaba sentado con un ejecutivo de una
enorme editorial internacional. Acababa de asistir a una de mil
platicas sobre empresas y sobre como hacer que crezca un ne-
gocio. Me mir6 directamente a los 0jos y dijo: "Yo nunca seré
rico porgue se necesita mucho dinero para hacer dinero. Tengo
un presupuesto de veinte millones de ddlares para publicidad y
necesito cad,a uno de esos ddlares para producir el volumen de
ventas que quiero”. En ese momento supe por qué era un buro-
crata de una enorme corporacion y no un empresario. Su reali-
dad siempre lo mantendra ahi.

También me entristece ver pequefias compafiias que no son
capaces de crecer porgue el empresario no sabe cémo hacer
dinero de la nada o casi de la nada. Mi padre rico decia: "Hay
una gran diferencia entre un negocio bebé y un negocio peque-
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fio. Un negocio bebé tiene el potencial de convertirse en un
gran negocio del cuadrante D. Un negocio pequefio puede ser
rentable pero no tiene potencial de convertirse en un negocio
del cuadrante D". Mi padre rico sigui6 explicando que la dife-
rencia no se encuentra en el negocio, sino en la mentalidad del
empresario que esta detras del negocio. Un ejemplo clasico es
la historia de los hermanos McDonald y Ray Kroc. Ray Kroc
tomd un pequefio puesto de hamburguesas que manejaban dos
hermanos y lo convirtié en un negocio muy, muy, muy grande
a nivel mundial conocido como McDonald's.

En resumen, Ray Kroc era un empleado del cuadrante E que
vendia malteadas y que compré un negocio del cuadrante Ay
lo convirtié en un enorme negocio del cuadrante D. Ese es el
poder de este simple procedimiento que compartiré ahora con-
tigo... un proceso que puedes hacer con regularidad y que no te
costara nada... pero que podria hacerte mas rico de lo que ja-
mas has sofiado.

Asi que el Gltimo tip es que pases tiempo con tu ser querido
0 con tus amigos que estén en el viaje contigo, haciendo lluvia
de ideas sobre como pueden tomar una idea y convertirla en
millones de ddlares, empezando sin nada de dinero o con muy
poco. Este proceso es como ir al gimnasio a ejercitar tus mus-
culos. Ese ejercicio regular fortalece tu cerebro y lo alista para
el momento en que haces tu movida.

Antes de conocer a Kim, Larry y yo nos sentabamos en una
cafeteria en la planta baja del edificio donde se encontraba la
oficina de Xerox. Pasdbamos horas tomando café dando ideas
de como hacer millones de délares de la nada. Dimos con algu-
nas ideas realmente buenas y con muchas, pero muchas ideas
estlpidas. Dimos ideas de playeras, rompecabezas de madera,
un producto para turistas que tenia que ver con paquetes de
azucar de Hawai, un boletin de noticias financieras. La mayo-
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ria de las ideas nunca aterrizaron, no obstante, nos dieron un
excelente ejercicio mental. Aunque la mayoria de las ideas no
funcionaron, dimos con la idea de la cartera para surfistas he-
cha de nylon y velero, la tomamos y la convertimos en millo-
nes de ddlares. Desafortunadamente, no dimos los pasos nece-
sarios para proteger la idea y terminamos perdiéndola en la
competencia.

Antes, mencioné que habia leido que la capitalizacion de la
compariia Coca-Cola era de mas de ocho mil millones de ddlares,
pero que el valor de la marca Coca-Cola es de cerca de 80 mil
millones, casi diez veces la capitalizacion de la compafiia comple-
ta. ¢COmo es posible eso? Coca-Cola ha protegido agresivamente
su propiedad intelectual en todo el mundo y, como resultado, la
marca Coca-Cola se ha vuelto increiblemente valiosa.

i"Padre Rico" son solo dos palabras!

Revisemos el éxito de las palabras "Padre Rico". Padre Rico
son sOlo dos palabras.

Cuando Kim y yo conocimos a Sharon Lechter y empeza-
mos CASHFLOW Technologies, Inc. en 1997, las palabras
"Padre Rico" eran sdlo dos palabras sin significado y que no
valian nada.

Hoy en dia, las palabras "Padre Rico" valen decenas de
millones de ddlares. ;Como pasd eso? Tomamos el consejo de
Michael Lechter, el esposo de Sharon y nuestro abogado so-
bre propiedad intelectual (quien, como algunos de ustedes sa-
ben, en realidad nos presentd con Sharon). Tomamos el tiem-
po para sentamos con €l y crear una estrategia para construir
internacionalmente activos de propiedad intelectual. Nos ase-
guramos de proteger nuestros inventos con patentes. Hemos
creado y protegido con fuerza las marcas "Padre Rico™" y
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"CASHFLOW'" y un vestido comercial (morado, negro y do-
rado) que se puede reconocer en todo el mundo. Nos cost6
menos de mil dolares registrar la marca inicial. Al afio siguiente,
cuando lanzamos la version en linea del juego CASHFLOW,
el valor de las marcas pudieron alcanzar miles de millones de
dblares. Nuestra experiencia demuestra que puedes hacer di-
nero con poco o nada de dinero.

Para mayor informacién sobre como puedes crear dinero con
poco 0 nada de dinero, puedes leer el libro de Michael, Protecting
your #1 Asset: Creating Fortunes from Your Ideas -An
Intellectual Property Handbook (Protegiendo tu activo #1:
Creando fortunas de tus ideas -Un manual de propiedad inte-
lectual), publicado por Warner Books. Michael es un abogado
de propiedad intelectual reconocido internacionalmente que ha
ayudado a incontables personas a crear fortunas de sus ideas.
En sus palabras, él "construye fuertes y combate piratas” para
proteger la propiedad intelectual. Michael dice a menudo: "jCada
uno de nosotros ha tenido una idea que vale un millén de déla-
res!" Desafortunadamente, muy pocos damos los pasos necesa-
rios para proteger esa idea, , si no la proteges, no seras tu quien
gane el millon de dolares por la idea. La inversion de veinte
dblares en el libro de Michael te podria ayudar a ver como ha-
cer una fortuna de tu propia idea.

En conclusion
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cho dinero, preparacion o experiencia, debes comenzar a usar
tu cerebro. En mi realidad, no se necesita dinero para hacerse
rico. En mi realidad, lo que se necesita es poder mental y emo-
cional. Todos los excelentes tips enlistados estan ahi para que
los tomes en cuenta y los pongas en préactica si eso es lo que
quieres.

El punto final de todos esos tips es que ninguno de los ejer-
cicios anteriores requiere de mucho tiempo. Todos los ejerci-
cios anteriores te ayudaran a retirarte joven y rico si los haces
con regularidad y fidelidad. Siempre recuerda que tu futuro esta
determinado por lo que haces hoy, no mafana.

Si haces fielmente que algunos de esos sencillos ejercicios
sean parte de tu vida cotidiana, puedes encontrarte atravesando
el cristal hacia un mundo completamente distinto. Y ése es el
tema de la siguiente seccion.

Un pensamiento final sobre la seccion 3:
Ya eres un experto

Como ya habrés podido darte cuenta, no es tanto lo que haces
lo que te hace rico o pobre. Es mas el contexto que rodea lo
que haces lo que te hace rico o pobre. Por eso cuando las per-
sonas me preguntan qué hago o en qué invierto, contesto: "Por
favor no me pregunten lo que hago. Pregintenme qué pienso
sobre lo que hago". Por ejemplo, muchas personas invierten
en acciones, pero sdlo unas cuantas se hacen ricas de este modo.

TG y yo sabemos que tu cerebro sigue siendo tu activo menos
usado. Tiene muchos caballos de fuerza por usarse. Mi padre
rico solia decir: "Las personas flojas quieren hacerse ricas ra-
pidamente y las personas exitosas quieren hacerse inteligentes
financieramente rédpido y seguir haciéndose inteligentes”. El
punto es que, Si quieres retirarte joven y rico, y no tienes mu-

Lo mismo es cierto para los bienes raices o la creaciéon de un
negocio. ;Cudl es la diferencia? Yo digo que es el contexto
que rodea a las acciones o contenido. He conocido personas
que me dicen: "Los bienes raices son una terrible inversion.
No he ganado nada de dinero asi". Bueno, en mi opinion, los
bienes raices no son lo que es una inversion terrible, es la per-
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sona quien es un inversionista terrible. Una persona con un
contexto de inversionista rico puede tomar una mala inversion
y convertirla en una inversion rica. De hecho, eso es lo que
hace la mayor parte de los inversionistas.

"Toda deuda es buena "

Lo mismo es cierto con el tema de la deuda. La mayoria de las
personas sabe como endeudarse. La mayoria son expertos en
endeudarse. El problema es que se endeudan y se hacen méas
pobres. La mayoria de las personas toman deudas buenas y las
hacen malas. Como solia decirme mi padre rico: "Toda deuda
es una deuda buena. Pero no todas las personas saben como
usar la deuda, asi que convierten la deuda buena en mala”.

Si quieres ser rico, lo primero que necesitas es trabajar en
tu contexto, mas que en lo que haces. Como decia mi padre
rico: "La mayoria de las personas ya saben cdmo endeudarse.
El problema es que no saben como usar la deuda a su favor. Si
alguien quiere hacerse rico usando la deuda, primero necesita
cambiar su contexto y luego puede usar la deuda para hacerse
muy rico". Si no puedes cambiar tu contexto de persona pobre
0 de clase media con relacion al tema de la deuda, es mejor
que canceles tus tarjetas de crédito, que pagues tu casa lo mas
rapido posible y simplemente trates de ahorrar dinero.

Si quieres retirarte joven y rico, primero debes cambiar tu
contexto. Por eso recomiendo que ocasionalmente revises esos
tips excelentes y que continuamente trabajes en aumentar tu
contexto. Si tienes el contexto de una persona rica, sin impor-
tar lo que hagas, te haras cada vez mas rico. Si tienes el con-
texto de una persona pobre, sin importar qué estudies o qué
hagas, los resultados seran los mismos, seran los resultados de
una persona pobre. Recuerda que es tu contexto o lo que con-
sideras real lo que se convierte en tu realidad, sin importar lo
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que hagas. Como decia mi padre rico: "La deuda no necesa-
riamente significa hacerte pobre. Pero un contexto de persona
pobre o de clase media si".

Libre oferta

Si quieres escucharme explicando personalmente esos tips ex-
celentes, por favor ve a nuestro sitio de Internet en richdad.com
y escucha el audio de presentacion que hice para personas justo
como tU... personas que quieren retirarse jovenes y ricas. Si es-
tds comprometido con retirarte joven y rico, nuestro sitio de
Internet es para ti. Si quieres trabajar duro toda tu vida para
tener un empleo seguro o invertir con altos riesgos y ganancias
bajas, hay mejores sitios de Internet que el nuestro.
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CAPITULO 20

La prueba final

El siguiente es un ejercicio opcional que puedes hacer, si tienes
el valor suficiente. Estas preguntas las debes hacer en la préxi-
ma cena a la que acudas o durante el almuerzo con tus compa-
fieros de trabajo o con amigos y familiares. La razén por la que
digo que es opcional es porgue las siguientes preguntas saca-
ran a la luz diferentes realidades sobre el dinero de las personas
a quienes preguntes.

Si das tiempo a la persona para responder completamente
cada pregunta, escuchards muchas realidades, razones, ex-
cusas, mentiras, suposiciones y otros procesos psicoldgicos
diferentes que la gente tiene sobre el dinero y sobre su vida.
Es probable que escuches respuestas como: "Qué pregunta tan
estlpida”. "¢Y este tipo quién se cree que es?", "No puedes
hacer eso”, "Eso es imposible”. "Me encanta mi trabajo.
Nunca dejaré de trabajar". En vez de mostrar que estas de
acuerdo o en desacuerdo con las respuestas 0 comentarios a
las preguntas, simplemente escucha y ve si puedes asir mas
claramente la realidad que tiene la persona con relacion al
dinero y a su vida financiera. Si tienes el valor para hacer esas
preguntas a tus seres queridos, amigos y comparieros de
trabajo, te deseo suerte. Si haces el ejercicio con otras
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7. ¢Piensas que invertir es arriesgado? ¢Piensas que se necesi-
ta dinero para hacer dinero? ¢ Te gustaria ser capaz de inver-
tir sin dinero y sin mucho riesgo para obtener ganancias al-
tas? Si pudieras invertir con el dinero de alguien mas, ¢lo
harias?

personas, pienso que aprenderas muchisimo sobre el poder que
tiene la realidad propia sobre la condicion financiera en la vida de
esas personas.
A continuacidn estan las preguntas o grupos de preguntas que

debes hacer:

8. ¢ Quiénes son las seis personas ademas de tu familia con
(',QUé tipo de vida quieres Vivir? quienes pasas mas tiempo? ¢Cudl es su actitud hacia el dine-
ro? ¢Es rica, pobre o de clase media? De esas Seis personas,
¢Cuéntas podran retirarse jovenes y ricas? ¢;Es momento para
gue hagas nuevos amigos?

Una comparacion de realidades

1. Si tuvieras todo el dinero del mundo y nunca tuvieras que

volver a trabajar, ¢qué harfas con tu dinero? 9. ¢Preferirias vivir una vida en la que trabajes para hacerte
rico construyendo o comprando activos, o preferirias vivir
una vida trabajando para tener un empleo seguro y un che-
que fijo? ¢Qué vida estés viviendo?

2. Si th (y tu conyuge si estds casado) dejaran de trabajar hoy,
¢qué sucederia con tu vida? ¢Por cuanto tiempo podrias so-
brevivir y seguir manteniendo tu estandar de vida y tu estilo
de vida? 10. Si te ofrecieran mil millones de ddlares para dejar tu em-

pleo, ¢lo harias? Si mil millones de délares son mas impor-

tante que tu trabajo, ¢por qué no ir tras los mil millones de
dolares? ¢ Especificamente qué es lo que te esta deteniendo?

Si no renunciarias a tu trabajo por mil millones de dolares...

4. ¢Preferirias vivir una vida en la que ya no necesites un che- ¢entonces por qué? ¢Podrias no usar el dinero para hacer

que por un sueldo o una vida en la que siempre estes traba- mas cosas buenas de las que estés haciendo ahora?
jando o buscando un trabajo que te pague mas? ¢Preferirias

ser alguien no disponible o alguien mas disponible para em-
plearse? ;Qué vida llevas hoy?

3. (A qué edad podrés retirarte si todavia no lo has hecho? ;Te
gustaria retirarte prematuramente? Cuando te retires, ;esta-
ras ganando méas o menos dinero de lo que ganas hoy?

11. ;Vives una vida en la que haces dinero sin importar si la
bolsa va a la alza o a la baja o vives una vida en la que tienes
miedo de que la bolsa se caiga y pierdas tu dinero? ;Qué

5. ¢Quieres vivir una vida en la que trabajes duro tratando de vida vives? ¢Por qué?

gastar mas dinero porque tienes demasiado o una vida en la
que trabajes duro tratando de ahorrar dinero? ;Qué vida lle-
vas hoy?

12. En cuanto al tema del dinero, si pudieras hacer las cosas de
manera diferente, ;qué harias distinto? Si hay algo que ha-

rias diferente, ¢por qué no lo estas haciendo?
6. ¢Preferirias vivir una vida en la que no tengas que trabajar

duro para ganar mas o una vida en la que tengas que trabajar La razon por la que sugiero este ejercicio, solo si tienes el valor
mas duro para ganar mas? ;Qué vida vives? suficiente es porque después de la discusion, puedes ter-
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minar sin amigos y puedes necesitar hacer nuevos. Si descu-
bres que tus familiares, amigos y comparieros de trabajo no
provienen del contexto del que ta quieres provenir, entonces
consulta nuestro sitio de Internet para que conozcas personas
que si provengan de tu mismo contexto. Por lo menos te diver-
tiras discutiendo las respuestas que obtengas de esta prueba
final de doce preguntas. Lo méas importante es que veras las
realidades y mundos diferentes de los que provienen personas
diferentes en lo que respecta al tema del dinero. Como decia mi
padre rico: "El dinero es s6lo una idea". Cuando hagas esas
preguntas, descubrirds muchas ideas y realidades diferentes.

Lo més importante de este ejercicio es escuchar diferentes
pensamientos y realidades y decidir qué tipo de realidad o mun-
do financiero quieres ver. Tener dos papds me permitié ver
ambos mundos y yo tomé mi decision de que mundo queria
ver. Asi que la eleccion te corresponde a ti. Si haces esas pre-
guntas a tus familiares y amigos, escucharas sus ideas. Des-
pués de escucharlas, puedes empezar a elegir mejor las ideas
que quieres y el tipo de vida que deseas vivir.

Comparte tus resultados

Ve a nuestro sitio de Internet en richdad.com y comparte las
respuestas que recibas de esta prueba. En nuestro foro de dis-
cusion, comparte las respuestas mas comicas, cinicas, entrete-
nidas o sorprendentes que obtengas de esas preguntas. En esos
foros puedes encontrar a tus futuros socios de negocios y vol-
verte mas rico que tus amigos o incluso mas que Bill Gates.
Hasta puedes retirarte joven y rico.

CUARTA PARTE

El apalancamiento del
primer paso

Mi padre rico decia: "El primer paso es decidir en qué tipo de
mundo quieres vivir. ;Quieres vivir en el mundo de los pobres,
la clase media o los ricos?"

"¢Qué no la mayoria de las personas elegirian vivir en el
mundo de los ricos?", pregunté.

"No", dijo mi padre rico. "La mayoria de las personas sue-
fian con vivir en el mundo de los ricos... pero no dan el primer
paso Yy eso es lo que decide. Una vez que decidas, todo cambia-
ra en tu mundo™.
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CAPITULO 21

Como seqguir adelante

Con frecuencia me preguntan: "Después de que tomaste la
decision de retirarte joven, ¢qué fue lo que hizo que td y Kim
siguieran adelante? ;Como manejaste la adversidad y no diste
marcha atras en los momentos dificiles? La mayor parte del
tiempo, respondo con clichés como determinacion, gran
fuerza de voluntad y vision. Empleo esos clichés usados en
exceso porque rara vez tengo el tiempo de explicar mucho de
lo que ya he explicado en este libro. Como ya has leido hasta
aqui y, ojala, has comprendido la mayor parte de lo que se ha
escrito hasta este punto, compartiré contigo en mayor profun-
didad una explicacion mas honesta de lo que nos hizo seguir
adelante.

Dos de los cuentos clasicos mas profundos que mi padre
rico me hizo leer fueron los de Lewis Carroll, Alicia en el pais
de las maravillas y A través del espejo. Las dos historias
comparten el viaje a diferentes realidades. En Alicia en el pais
de las maravillas, Alicia sigue al Conejo Blanco hacia su
madriguera y hacia un mundo distinto, un mundo que me
recuerda a la industria de servicios financieros. En A través
del espejo, Alicia de nuevo viaja a otra realidad detras del
espejo. Detras del espejo, Alicia encuentra libros en espejo
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gue no se pueden leer a menos de que se sostengan frente a
un espejo, lo que se parece mucho a un estado financiero
personal. No obstante, para mi padre rico, el valor de las dos
historias era la idea de viajar de una realidad a otra. Mi padre
rico decia: "EIl problema es que la mayoria de las personas
viven s6lo una realidad y tienden a pensar que su realidad es
la Gnica realidad".

Respondiendo una pregunta frecuente

La mayor parte del tiempo, cuando me hacen una pregunta
como: "¢Qué fue lo que hizo que Kim y td siguieran adelante?
¢Cbémo siguieron adelante cuando estaban sin dinero, sin tra-
bajo y en una ola de pérdida financiera?" Yo respondo con sim-
ples clichés desgastados y verdaderos. Contesto diciendo: "Se
necesitd determinacion”. O "sabiamos que no ibamos a dar
marcha atras". Pero esos clichés no cuentan la historia real.
Dudo en iniciar la verdadera explicacion porque la respuesta
esta fuera de la realidad de la mayoria de las personas, asi que
simplemente digo muy poco.

Hace unas semanas, en un seminario, tuve el tiempo para
explicar mas completamente la razén por la que Kim y yo se-
guimos adelante. Como has leido hasta aqui, te diré la respues-
ta que comparti con la clase. No creo que responda por com-
pleto a la pregunta, de cdmo hicimos para seguir adelante, pero
pienso que la respuesta te dara un poco de alimento adicional
para el pensamiento.

A medida que el seminario se acercaba al cierre, un estu-
diante levant6 la mano y pregunté: "Cuando todo se veia mas
oscuro, ¢qué los hizo seguir adelante? Quiero escuchar la ra-
zbn real... no las que usted ha estado dando hasta ahora".
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La respuesta

Pensé un poco en su peticion y al final decidi revelar la motiva-
cion que nos hizo seguir adelante, una vez que Kim y yo toma-
mos la decision de retirarnos jovenes y ricos. La explicacion
comenzo:

"Cuando me acercaba a los 30, mi padre rico impartio una
leccion que comenzo con esta pregunta. La leccion y el didlogo
duraron por afios... y, aunque él se ha ido, sigo revisando la
leccidn y buscando mas respuestas”.

Un mundo sin riesgo que no requiere nada de
dinero

"¢ Qué harias si no hubiera ningun riesgo y si no se requiriera
nada de dinero para hacerse rico?", pregunté mi padre rico.

"¢Ningln riesgo y nada de dinero?", repeti, sin estar seguro
de hacia donde se dirigia mi padre rico con esta pregunta. "¢ Por
qué haces esta pregunta?" finalmente pregunté. "Un mundo asi
no existe."

Mi padre rico me dejo pensar mi respuesta durante un mo-
mento. Su silencio fue lo que me indicd que debia escuchar
mejor mi respuesta y tomarme el tiempo de repensarla. Cuando
supo que yo habia repensado mi respuesta finalmente dijo: "¢Es-
tas seguro de que ese mundo no existe?"

"¢Un mundo sin riesgo Yy sin que se requiera dinero?", pre-
gunté, buscando asegurarme de que estabamos discutiendo los
mismos puntos. Lo Unico que podia escuchar era a mi propio
padre que decia: 'Invertir es arriesgado’ y 'se necesita dinero
para hacer dinero'.

Mi padre rico asintio con la cabeza. "Si. ;Qué harias si ese
mundo existiera?"

"Bueno, iria a buscarlo”, dije. "Pero solo si existiera".
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"¢ Y por qué no habria de existir?", pregunté mi padre rico.

"Porque es imposible"”, repliqué. "¢;Cdémo podria haber un
mundo donde no hubiera ningln riesgo monetario necesario
para hacerse rico?"

"Bueno, si ya has decidido que es imposible que exista ese
mundo, entonces no puede existir”, dijo suavemente mi padre rico.

"¢ Estas diciendo que no existe?", pregunté.

"No importa lo que yo piense. Lo que es importante es lo
que ta piensas", dijo mi padre rico." Si dices que no existe... no
existe. Lo que yo pienso es irrelevante”.

"Pero ese mundo es imposible”, repeti. "Sé que es imposi-
ble. Tiene que haber riesgo™.

"Entonces no existe", mi padre rico se encogi6 de hombros.
""Si piensas que es imposible, entonces es imposible™. Mi padre
rico ahora me estaba contestando con un poco mas de energia y
una huella de frustracion en el tono de su voz. “La razén por la
que no existe un mundo asi es porque ésa es la realidad en la
que fuiste educado. No puedo ensefiarte mas a menos de que
estés dispuesto a cambiar de realidad. Puedo darte mas y mas
respuestas sobre cdmo hacerte rico, pero mis respuestas no son
buenas si te aferras a la realidad de tu familia respecto al dinero
y a como es la vida".

"¢Pero nada de dinero y ningin riesgo? Vamos", dije. "Sé
realista. Nadie cree que exista un mundo donde no se necesite
dinero y no haya ningun riesgo".

"Lo sé", dijo mi padre rico. "Por eso tantas personas se afe-
itan a un trabajo seguro y con frecuencia suponen que invertir
es arriesgado o que se necesita dinero para hacer dinero. No
cuestionan sus suposiciones. No retan sus suposiciones. En cam-
bio, creen que lo que suponen es real, sin preguntarse nunca si
podria haber otra realidad o quiza una suposicién diferente. No
puedes hacerte mas rico si primero no cuestionas las suposicio-
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nes de tus creencias. Por eso muy pocas personas se hacen ricas
0 alcanzan la libertad financiera. Pero sigues sin responder la
pregunta.”

"Pues repite la pregunta”, contesté, sintiéndome muy frus-
trado y preguntadndome lo que queria decir con no cuestionar
mis suposiciones.

"La pregunta fue: ;Qué harias si no hubiera riesgo y no se
necesitara hacer dinero para volverse rico?", dijo mi padre rico,
repitiendo sus palabras lenta y deliberadamente, haciendo su
mejor esfuerzo para dejar pasar mi reaccion a la pregunta, de
modo que pudiera escuchar la pregunta.

"Sigo pensando que es una pregunta ridicula, pero de cual-
quier manera la responderé”, contesté.

"¢Por qué dices que es ridicula?", pregunté mi padre rico.

"Porque no existe un mundo asi", contesté bruscamente. "Es
una pregunta tonta y un desperdicio de tiempo. ¢Por qué debe-
ria contestar o pensar siquiera en una pregunta asi?"

"Esta bien", dijo mi padre rico. "Ya obtuve mi respuesta. Tam-
bién puedo escuchar tu suposicion subyacente. Para ti es un des-
perdicio de tiempo siquiera pensar en ese mundo asi que no te
molestarias en pensar en la pregunta. Supones que ese mundo no
existe de modo que piensas que cuestionar esa idea es un
desperdicio de tiempo. No quieres cuestionar tu suposicion. Asi
gue como no piensas que ese mundo exista no quieres pensar en
ello. S6lo quieres pensar en la forma en que siempre has pensa-
do. Quieres hacerte rico pero vives con miedo de perder dinero o
vives con la idea de que no tienes suficiente dinero. Para mi, ésa
es una realidad extrafia, pero puedo aceptar tu respuesta. Entien-
do tus suposiciones, porque son suposiciones comunes”.

"No, no, no", dije. "Voy a responder a tu pregunta. S6lo te
estoy preguntando si estas diciendo que ese mundo existe”, dije,
alzando la voz, poniéndome muy enojado y a la defensiva.



492 ROBERT T. KIYOSAKI

Mi padre rico se quedd sentado en silencio, otra vez sin res-
ponder a mi pregunta y dejando que me escuchara a mi mismo.
Estaba dejando que escuchara mi realidad.

"¢/Quieres que crea que ese mundo existe?", pregunté acalo-
radamente.

"Déjame que repita lo que ya dije. No importa lo que yo
crea”, dijo mi padre rico. "Es lo que tl creas."

"Bueno, bueno, bueno", dije. "Si existiera un mundo asi,
un mundo sin riesgo financiero y un mundo donde no se ne-
cesitara usar nada de dinero para hacerme rico, entonces seria
mas rico de lo que jamas he sofiado. No estaria asustado. No
inventaria la excusa de que no tengo nada de dinero o de que
podria fracasar. Viviria en un mundo de abundancia infinita...
un mundo donde podria tener todo lo que deseara. Viviria en
un mundo completamente diferente... definitivamente no en
un mundo en el que fui educado”.

"Asi que si ese mundo existiera, ¢valdria la pena el viaje?",
preguntd mi padre rico.

"Por supuesto”, contesté firmemente. ";Quién no haria el
viaje?"

Mi padre rico simplemente se encogi6 de hombros en silen-
cio, dejando que yo escuchara de nuevo mis propias palabras.

"¢ Estés diciendo que ese mundo existe?", volvi a preguntar.

"Eso lo tienes que decidir tu. Puedes decidir qué tipo de mun-
do existe. Yo no puedo hacerlo por ti", dijo mi padre rico. "Yo
tomé mi decisidn afios atras respecto a qué tipo de mundo queria
hacer que existiera."

"¢Encontraste tu mundo", pregunté.

Mi padre rico nunca contestd la pregunta. Su Unica respues-
ta fue: "¢Recuerdas la historia de Alicia y A través del espejo?"

Asenti con la cabeza.
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"Hace afios, atravesé el espejo. Si crees que ese mundo exis-
te, entonces debes decidir hacer el viaje a través del espejo.
Pero sblo haras el viaje si crees en la posibilidad de que exista
un mundo asi. Si no crees que existe, entonces s6lo veras un
espejo y sequiras de este lado del espejo, mirando solamente
cdmo te miras".

Mi respuesta a la clase

Cuando comparti esa historia con la clase, se quedaron en silen-
cio. No sé si mi respuesta tenia sentido. Sin importar si lo tenia o
no, les habia dado la historia detras de la historia. Comenzando
a retomar la respuesta, dije: "Asi que entonces fue cuando
comenzd el viaje. Después de esa conversacién con mi padre
rico me entré mucha curiosidad. Pensé sobre lo que él dijo du-
rante varios afios. Entre mas pensaba en ello, mas se volvia una
posibilidad lo que decia. Cuando tenia treinta y tantos afios, supe
que tenia que empujar mi realidad. Supe que mis dias de escuela
con mi padre rico habian terminado. Supe que él no podia ense-
fiarme mucho més ni darme mas respuestas hasta que yo deci-
diera cambiar mi realidad y comenzar mi viaje. Mas respuestas
no iban a ayudar. Necesitaba una nueva realidad expandida. Supe
que era momento de dejar el nido, como suelen decir. No sabia si
existia un mundo asi, pero yo queria que existiera. De modo que
mi viaje comenzd una vez que tomé la decision de que un mundo
asi era posible. Con esa decision, fui a buscar ese mundo, un
mundo donde no hubiera riesgo y un mundo donde no se necesi-
tara dinero para hacer dinero. Estaba cansado de mirar al espejo
y de que no me gustara lo que veia. Fue en entonces cuando fui a
buscar un mundo a través del espejo".

La clase permanecié en silencio. Podia sentir que algunos

estaban abiertos a la idea y que otros estaban luchando con
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ella. Un estudiante levanté la mano y dijo: "¢Asi que creiste
que ese mundo existia? ¢Es eso lo que nos estas diciendo?"

No respondi a su pregunta. En cambio, simplemente segui
con la historia.

"Poco después de tomar la decision de que ese mundo po-
dia ser posible, conoci a Kim y le conté del viaje en el que me
estaba embarcando. Por alguna razon, ella queria venir conmi-
go". Dijo: "Bueno, lo que dices sacude la realidad que tengo
ahora... la realidad de trabajar en un empleo toda mi vida. No
me gusta mi realidad actual de modo que estoy dispuesta a en-
contrar una nueva realidad".

El estudiante que estaba tratando de que yo respondiera a su
pregunta finalmente bajo la mano y simplemente escuchd.

"Kim era la primera mujer que conocia que estaba dispuesta
a dar cabida a una idea tan loca. Yo dudé en decirle, sin embar-
go, ella no luchd contra mis ideas. En cambio, escuchd durante
dias mientras yo le contaba sobre el mundo que pensaba era
posible. Fue entonces cuando nuestro viaje comenzo. Asi que,
fielmente, les digo a todos ustedes que, mas que cualquier otra
cosa, fue la basqueda de ese mundo lo que hizo que Kim y yo
siguiéramos adelante.

"Una vez que tomamos la decision, comenzamos nuestro
viaje a través del espejo. Sabiamos que una vez que comenzara
el viaje, necesitariamos ser valientes, humildes, tendriamos que
estudiar, seguir aprendiendo, aprender rapidamente a medida
que aparecieran lecciones, y, lo mas importante, seguimos em-
pujando nuestra realidad, pues sabiamos que el viaje estaba sdlo
en nuestra mente y en nuestro corazén. Sabiamos que el viaje
tenia poco que ver con el mundo fuera de nosotros y tenia todo
que ver con las realidades dentro de nosotros. Cuando las cosas
se pusieron realmente mal, fue esa bisqueda de una realidad
diferente, un mundo diferente, lo que al final nos hizo seguir
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adelante. Una vez que el viaje comenzd, supimos que nunca
ibamos a volver atras. La busqueda de un mundo diferente es
lo que nos hizo seguir adelante”.

Hubo un largo silencio en la sala del seminario. De pronto,
una estudiante levant6 la mano y pregunté: "¢Asi que lo en-
contraron? Digame que lo encontraron. Si existe, yo quiero ir.
No quiero pasarme 50 afios de mi vida trabajando por dinero.
No quiero pasar una vida entera recibiendo érdenes por dinero,
viviendo con el miedo de no tener dinero suficiente. Digame
que existe otro tipo de mundo™.

Hice una pausa por un momento, haciendo con ellos lo que
mi padre rico habia hecho conmigo una y otra vez muchos afios
atras, dandoles el tiempo necesario para escuchar sus propias
realidades.

"Eso lo tienes que decidir tu", respondi finalmente después
de un silencio prolongado. "No es lo que yo creo, es lo que tu
crees que existe. Si piensas que ese mundo existe para ti, en-
tonces atravesaras el espejo. Si no, entonces te quedaras de este
lado del espejo, mirandote cémo te miras. En lo que respecta al
dinero, tienes el poder de decidir lo que es real y en qué tipo de
realidad quieres vivir".

La clase termind. La mayoria de los alumnos estaban en-
frascados en profundos pensamientos. Mientras terminaba de
guardar mis cosas en el portafolio, me volvi hacia ellos y dije:
"Gracias por su atencion. Gracias por escuchar. La clase ha
terminado, pueden irse".



Para cerrar

En el otofio de 1994, Kim y yo nos tomamos una pausa prolon-
gada en Fidji. Un amigo nos habia recomendado ese pequefio
resort exclusivo en una pequefia isla privada. Antes de que sa-
liera el sol una mafiana, un miembro del personal del hotel nos
saludd en nuestra lujosa cabafia de hojas. "Sus caballos estan
listos", dijo con una sonrisa y en un susurro.

En ese momento, llevabamos cinco dias en la isla. Yo final-
mente me estaba relajando, tranquilizando y estaba entrando
mas en sincronia con el lento y suave ritmo de esa hermosa isla
paradisiaca, rodeada por las aguas azules y cristalinas del océano
Pacifico. Habian pasado nueve afios desde que Larry, Kimy yo
nos habiamos sentado en la montafia Whistler, al norte de
Vancouver, en la Columbia Britanica, cubiertos de nieve, con-
gelados y creando nuestros planes de libertad financiera. Mien-
tras subia a mi caballo, miré en retrospectiva esa época en la
helada montafia. Acomodando la silla de montar, pensé en lo
diferentes que eran las cosas ahora en nuestras vidas. Ya no
estabamos tiritando de frio y ya no éramos pobres, sin nada de
dinero. Mas importante que simplemente tener mucho dinero,
ahora éramos libres. Nunca méas teniamos que trabajar por el
resto de nuestra vida.
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Los caballos lentamente vagaron por el sendero que corria
paralelo a la hermosa playa de arena blanca que rodeaba la isla.
Aunque yo no podia ver nada pues seguia estando oscuro, po-
dia escuchar el océano a unos centimetros de distancia y podia
sentir la brisa del mar a medida que el caballo navegaba suave-
mente por el sendero angosto de la playa. El olor del suelo de la
isla y de las plantas tropicales, combinado con el aire salado,
me llevd de regreso a mi nifiez en Hawai, en la época en que
Hawai seguia siendo Hawai. Aunque el paseo en caballo fue
corto, los recuerdos que vinieron abarcaban toda una vida.

Después de un paseo de media hora, el miembro del perso-
nal del hotel detuvo los caballos y nos ayudé a bajar. A una
distancia cercana, podia ver varias velas que bailaban al vien-
to. El guia nos tomo de la mano y suavemente nos llevo hacia
las velas. Las velas estaban sobre una mesa con un mantel blan-
co, en la arena, a unos cuantos centimetros de las olas que rom-
pian sutilmente. EI miembro del personal del hotel hizo que
Kim y yo nos sentdramos en la Gnica mesa del restaurante mas
hermoso del mundo. En cuanto nos sentamos, aparecid otro
miembro del personal del hotel con una botella de la champana
preferida de mi esposa. A la luz de las velas, Kim y yo brinda-
mMOS por nosotros y por nuestro viaje. Nunca en mi vida habia
sentido mas amor por mi bella esposa. Se habia quedado con-
migo enmedio de algunas de las épocas de mayor prueba de mi
vida. No dijimos nada. En silencio, nos acercamos a través de
la pequefia mesa y nos tomamos de la mano, con la otra, sostu-
vimos nuestras copas de champafia y, con la mirada, dijimos:
"Gracias y te amo". Lo habiamos logrado.

Como en sefial, el resplandor del sol se asomd por el hori-
zonte del océano y empezamos a ver cdmo nos rodeaba la obra
maestra de la naturaleza. En un lado pudimos ver como la exu-
berante isla verde se elevaba del mar. Frente a nosotros habia
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pristina arena blanca y detras habia altos arboles verdes con
pajaros que comenzaban a trinar. A través de la arena, como
uniendo todas las cosas, estaba un mar azul en calma que se
extendia de la playa y saludaba al sol.

El mesero nos trajo el desayuno de frutas tropicales mien-
tras permaneciamos sentados en silencio viendo como el sol se
levantaba del agua, iluminando la belleza que nos rodeaba.
Excepto por el mesero, ahi s6lo habia tres personas. Habia casi
un silencio perfecto, sélo los sonidos de la naturaleza. No habia
vecinos, ni autos ni gente que paseara por la playa ni masica
fuerte, ni teléfonos celulares. Lo mejor de todo es que no habia
un negocio al que tuviéramos que regresar. Nada de juntas. Nada
de fechas limite. Nada de presupuestos. El negocio habia
desaparecido. Habia hecho su trabajo y lo habiamos vendido.
No habia nada a lo que tuviéramos que regresar en casa, excepto
a nuestra libertad. Lo Unico que habia en ese momento éramos
Kim y yo y la avasalladora belleza de la naturaleza... la
magnificente creacion de Dios.

Justo cuando el sol finalmente salié libre del agua, algo es-
tall6 dentro de mi cabeza. Mi vision no se nubld, simplemente
parecio vibrar y luego el resto de mi cuerpo se agit6 muy bre-
vemente. Fue un terremoto diminuto, un temblor repentinamente
habia movido mi cuerpo y mi alma. Algo estaba cambiando
muy dentro de mi. La experiencia hizo que me relajara ain
mas. A medida que la calidez del sol comenzd a llegar a noso-
tros a través del agua, un sentimiento de enorme gratitud em-
pezd en mi pecho y se extendi6 a todo mi cuerpo. Sin darme
cuenta, mi contexto habia cambiado por completo... habia cru-
zado el espejo y ahora podia ver claramente una nueva forma
de vida. Comencé a llorar, no con tristeza, sino profundamente
maravillado por la perfeccidn, generosidad y abundancia que
nos rodeaba no s6lo a Kim y a mi... sino a todos nosotros.
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Lentamente, me di cuenta de que demasiado tiempo mi miedo
de no ser suficiente o de no tener suficiente me impidi6
disfrutar de la abundancia que ofrece la vida aqui en la tierra.
Me di cuenta de que mi lucha personal por hacerme rico era
principalmente mi lucha personal contra mi miedo de ser po-
bre. También me di cuenta de por qué mi padre rico siempre
dijo: "Es tu miedo lo que te hace tu propio prisionero. Es tu
miedo lo que te encierra en tu propia celda, una prision que no
deja entrar la abundancia de Dios". Mi mente vago hacia mi
juventud y pude escucharlo diciendo: "Demasiado a menudo
pensamos que estamos solos y que tenemos que sobrevivir por
nuestra cuenta. A menudo nos ensefian que es la supervivencia
de los mejor armados y que si no estamos bien armados no
podemos sobrevivir. Esa es la forma como piensa un prisione-
ro. Muchas personas son prisioneros financieros de sus mie-
dos. Por eso se aferran a hilos de seguridad, se vuelven codi-
ciosos y luchan por sobras de dinero como perros hambrientos
por un hueso sin carne, en vez de buscar la libertad financiera.

"Encontrar tu propia libertad es facil. Lo Unico que tienes que
hacer es primero ver y darte cuenta de lo que Dios quiere que se
haga y luego hacer lo que El quiere que se haga con los dones
que te ha dado. Si lo haces fielmente, la abundancia de Dios se
derramard en tu vida. Vivir no se trata de ganarse la vida. Solo
mira las aves, las plantas y toda la creacion de la naturaleza que
hay a tu alrededor. Las aves no se ganan la vida. Las aves y las
demas criaturas de Dios simplemente hacen lo que fueron envia-
das a hacer aqui. Si simplemente confias en Dios y haces lo que
fuiste enviado a hacer, la abundancia de Dios estara contigo para
siempre"”. Mi padre rico también decia: "No tienes que hacer el
trabajo de las aves... las aves ya lo estan haciendo”. Lo dijo por-
que vio a demasiados seres humanos compitiendo por empleos
en lugar de ver lo que se necesita hacer. Decia: "Si miras pan
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darte cuenta de lo que se necesita hacer, y haces lo que se necesi-
ta hacer, entraras en la abundancia de Dios".

Kim y yo permanecimos sentados en nuestra pequefia mesa
en la playa durante otra hora. Por primera vez en mi vida, en-
tendi lo que mi padre rico estaba diciendo. No lo habia entendi-
do por completo antes de esto. Seguia teniendo mi contexto o
realidad personal en la forma en que dejaba que sus palabras
entraran. Pero, sentado en la playa, finalmente di el paso para
cruzar el espejo y comprendi por completo a mi padre rico.

Mientras el viento del océano comenzaba a soplar, podia
escuchar como los caballos se inquietaban en el fondo. Era
momento de que se fueran a casa y también lo era para Kim y
para mi. Un afio después, estaba sentado en silencio en mi ca-
bafia de la cima de la montafia haciéndome las siguientes pre-
guntas: "¢ Qué se necesita hacer?" y ";qué puedo hacer?"

Cuando hoy en dia las personas me preguntan por qué sigo
trabajando a pesar de que no necesito el dinero, la respuesta es
la de mi padre rico. Digo: "Sigo trabajando porque hay cosas
que se necesitan hacer". Hoy, lo Unico que hacemos Kimy yo
es apalancar lo que hemos aprendido para hacer mas de lo que
se necesita hacer. Ironicamente, entre mas aplicamos apalan-
camiento Kim y yo para hacer lo que se necesita hacer, mas
felices y mas ricos nos volvemos.

La buena noticia es que no tienes que renunciar a tu trabajo
para hacer lo que se necesita hacer. No tienes que retirarte para
hacer lo que se necesita. S6lo mira a tu alrededor y veras qué es
lo que se necesita hacer. Lo Unico que tienes que hacer es lo
gue se necesita hacer con los dones que has recibido. Si lo ha-
ces, entraras en la abundancia... la abundancia que siempre ha
estado ahi para todos nosotros... no sélo para algunos.

Peté mi ultimo dia en la hermosa isla privada en Fidji senta-
do en la playa sin hacer absolutamente nada. No tenia nada
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para lo cual ir a casa excepto por una forma de vida completa-
mente nueva... viviendo como una persona libre. Apreté la mano
de Kim, dejandole saber lo mucho que la amaba, la respetaba y
le agradecia por haberse quedado a mi lado a lo largo de este
viaje. No lo habria podido lograr sin ella. Justo antes de que
recogiéramos nuestro tapete de playa y nos dirigiéramos de re-
greso para la cena, pude escuchar a mi padre rico que decia:
"Muchas personas pequefias se pasan la vida atacando gigan-
tes. Critican, chismean, extienden rumores y mienten al res-
pecto, haciendo su mejor esfuerzo por despedazarlos. Ven lo
que esta mal en el gigante en lugar de ver lo que esta bien. Por
esa razon permanecen pequefias. David pudo haber sido joven,
y no tenia mucho, sélo una simple honda, y pudo haber sido
fisicamente mas pequefio que Goliat, pero David no era una
persona pequefa”. El objetivo de este libro es que cada uno de
nosotros tiene a una persona pequefia, un David, y a un Goliat
en el interior. David pudo haberse quedado como una persona
pequefia tomando el contexto de una persona pequefia, dicien-
do: "El es mas grande que yo. ;Como puedo encargarme de un
gigante tan solo con una honda?" En cambio, David se convir-
tié en un gigante al elegir tomar el contexto de un gigante. Asi
es como venci6 a Goliat y se convirtio en gigante él mismo. TU
puedes hacer lo mismo.

Para cerrar, el apalancamiento esta en todas partes. El
apalancamiento es poder. El apalancamiento se encuentra den-
tro de nosotros, en todo lo que nos rodea y ha sido inventado
para nosotros. Con cada nuevo invento, inventos como el auto-
mavil, el aeroplano, el teléfono, la television y el Internet, se
ha inventado un nuevo apalancamiento. Con cada nueva forma
de apalancamiento, se crean nuevos millonarios vy
multimillonarios porque usaron el apalancamiento, no arruina-
ron o abusaron del nuevo apalancamiento. Asi que siempre re-
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cuerda que el poder del apalancamiento en tu vida depende de
ti y sélo de ti.

Gracias por haber leido este libro y recuerda mantener un
contexto abierto. El futuro es muy brillante y traerd libertad
para mas y mas personas.
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